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Компания IKON Development – девелопер подмосковного жилого комплекса
комфорт-класса «Новый Зеленоград» – сообщает о начале выдачи ключей в корпусе
IV.06. Дом распродан более чем на 90% – в продаже остались последние семь квартир.
Бюджет покупки сейчас начинается от 2,6 млн рублей. Партнер по реализации –
компания «Метриум». Корпус IV.06 жилого комплекса «Новый Зеленоград» –
восемнадцатиэтажный монолитный дом башенного типа повышенной комфортности. В
нем предусмотрено всего 80 квартир с просторными лоджиями. Одна из особенностей
данного корпуса – наличие студий с двумя окнами. Благодаря такому проектному
решению фактическая площадь квартиры визуально существенно увеличивается за счет
большего света. Кроме того, покупатели даже самого компактного жилья могут сделать
отдельные комнаты, поставив перегородку. Несмотря на то, что в доме нет классических
«трешек», на каждом этаже располагаются по 5 квартир, тогда как традиционно в
монолитных домах на одной площадке их проектируют от 6 до 12. Еще одна особенность
проекта – наличие кладовых помещений в подвальном этаже корпуса. Первые этажи
дома предназначены под коммерческие площади, причем все они уже нашли
покупателей, а некоторые даже начали свою работу одновременно с завершением
строительства. А значит совсем скоро жители будут пользоваться новыми магазинами,
салонами красоты, аптеками и пр. Высота потолков входных групп достигает шести
метров – подобными характеристиками обладают преимущественно новостройки
бизнес-класса. За счет оптимальной комбинации самого востребованного в настоящий
момент продукта – студий и двухкомнатных квартир, а также максимально комфортных
условий покупки в привязке к высокому качеству строительства, сегодня корпус IV.06
распродан на 91%. Из 80 квартир в реализации осталось всего семь вариантов.
Покупатели могут выбрать студию площадью 28,3 кв. м с двумя окнами за 2,6 млн
рублей, стандартную двухкомнатную квартиру за 5 млн рублей площадью 55,2 кв. м и
двухкомнатную квартиру евроформата, т.е. с большой объединенной кухней-гостиной и
отдельной зоной для просторной гардеробной за 5,4 млн рублей площадью 62 кв. м.
«Корпус IV.06 вышел в продажу в 2016 году и стал одним из первых на рынке, где мы
реализовали наиболее ликвидное соседство студий площадью 26-28 кв. м и
двухкомнатных квартир стандартного и евроформата, – говорит Евгения Акимова,
генеральный директор IKON Development (девелопер проекта «Новый Зеленоград»). –
При этом покупатели сначала не до конца понимали преимущества наших студий с двумя
окнами. Но как только дом стоял в бетоне и студии можно было посетить, оценив все их
плюсы, продажи активно пошли. По сути за 2017 году дом был полностью распродан.
Перед нами стояла задача сделать так, чтобы жители чувствовали себя максимально
комфортно, несмотря на компактные площади. Для этого, к примеру, мы предусмотрели
кладовые комнаты, где можно хранить несезонные или габаритные вещи, не
загромождая шкафами квартиру. А благодаря нескольким окнам мы оставили
возможность для перепланировки. Данные параметры выводят жилье на абсолютно
новый уровень – «комфорт +», за счет чего жители даже самых компактных квартир не
будут испытывать неудобства». «Благодаря развитию монолитного домостроения перед
сегодняшними застройщиками открываются возможности для проектирования жилья
практически любой площади, – комментирует Наталья Круглова, генеральный директор
компании «Метриум», участник партнерской сети CBRE. – Однако самое главное – не
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забывать про качество, чтобы в погоне за уменьшением бюджета покупки избежать
излишней плотности населения. К сожалению, на рынке можно встретить новостройки,
где 40% предложения занимают студии, что превращает комплекс в «муравейник» с
дефицитом парковок, нехваткой мест в детских садах и школах и пр. В то же время
наличие студий в любом проекте необходимо, ведь это позволяет снизить бюджет
покупки и привлечь тем самым дополнительный спрос, в том числе со стороны молодых
покупателей. Поэтому нужно найти разумный компромисс, который поможет увеличить
продажи. Не зря к моменту ввода в эксплуатацию в «Новом Зеленограде» оказалось
реализовано более 90% квартир».
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